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Prehled otazek k vyplnéni pro podani zadosti do programu ,,Prototypuj a ovéruj*

Informace o zadateli

Jméno a pfijmeni:
Telefon:
Email:

Informace o firmé, adresa

Mate zalozenou firmu?

(varianta) ANO

Nazev spole€nosti:
Sidlo:

ICO:

Web:

Obrat* firmy za rok 2023**:

* obrat = celkové vynosy firmy, tj. celkové trzby + ostatni vynosy (provozni vynosy jako prodej
movitych a nemovitych véci, ziskané verejné dotace, zména zasob, aktivace apod.)

**v pfipadé neuzavieného tcetniho obdobi staci odhad

(varianta) NE

Adresa:

(obé varianty)

Odkud jste se o programu Prototypuj a ovéfuj dozveédéli?

web JIC

newsletter JIC
facebook JIC

twitter JIC

Jiné (prosim, uvedte):

Zakladni informace k projektu

Nazev projektu:

Jak dlouho bude projekt trvat?
rozmezi 6 — 12 mésicu

Popiste jasné a vystizné svij projekt. Kdo jste, co délate/chcete délat a pro¢?
V jaké fazi se projekt nachazi? Co uz mate “v ruce”? /300slov/

o Vstupni faze projektu je TRL 4 — ,technologie validovana v laboratofi (TRL stupnice)
e Popiste, co se vam doposud podafilo vyvinout; jaké ma produkt prozatimni funkcionality.


https://ec.europa.eu/research/participants/data/ref/h2020/wp/2014_2015/annexes/h2020-wp1415-annex-g-trl_en.pdf

Podrobnosti projektu

Popiste svoji inovaci. /300slov/
e Jaky problém / vyzvu resi?
o Cim se lisi od technickych feseni, kterd se zaméruji na stejny ¢ podobny problém / vyzvu?
e Co nového produkt prinasi v porovnani se souc¢asnym stavem v dané technologické oblasti?
e DuSevni viastnictvi — jak Ize vas produkt chranit?

V ¢em bude vas produkt unikatni? Jak jinak bude feSit potfebu na trhu v porovnani s
konkurenci? /300slov/
e Popiste konkrétné vasi konkurenci, véetné spole¢nosti nabizejicich jiné feseni stejného problému /
vyzvy.

Kdo si bude vas produkt kupovat? /300slov/
e Popiste detailné cilové skupiny zakaznik( a uzivatel(
o Nacrtnéte cestu produktu k zakaznikovi — zakladni linie byznys modelu a byznys planu

Na zakladé ¢eho si myslite, Ze bude o produkt zajem? /300slov/
e Jak vypada soucasny trh, na ktery vase inovace cili — velikost, potencial ristu?
e Proc za néj budou zakaznici ochotni platit?
e Napfiklad: ,uz jsem udélal primarni prizkum trhu a jeho vysledky jsou ...“/ ,na trhu je
podobné reSeni, které se prodava“/,sam jsem zastupcem cilové skupiny“ apod.

Kdo na projektu pracuje? Uvedte konkrétni jména a popiste jejich kompetence a role
v tymu (interni a externi pracovnici, partnefi) /300slov/
e Jaké jsou silné a slabé stranky tymu?

e Jakymi uvazky budou na projektu pracovat?
o Jaké dal§i kompetence v projektu chybi? Jak to planujete resit?

Co planujete v ramci projektu realizovat (béhem programu Prototypuj a ovéruj)? Jaké
jsou milniky projektu — technické i byznysové? /300slov/
o Popisdte hlavni cile projektu a jejich vystupy, ke kterym se zavazujete.
(Milniky zde uvedené budou podkladem pro zavazné cile projektu v pfipadé tispésné Zadosti.
Doporucujeme stanovit takovy pocet milnikd, ktery bude odrazet trvani a rozpocet projektu.
Doporuceny pocet je maximalné 5.)
Jaka jsou rizika projektu a jejich pripadna feSeni? /300slov/
e Popiste technicka i byznysova rizika
Jakeé vytky / dotazy Cekate od hodnotiteli? Jak byste na né reagovali? /300slov/
Co planujete z prostfedkd grantu zaplatit? /300slov/

o Rozepiste polozky, které budou uvedeny v navrhu rozpoctu nize. Co potfebujete pro dalsi
vyvoj produktu zaplatit a proc.

Z jakych zdroju uhradite spolufinancovani grantu (30% rozpoctu)? /300slov/

Jaky bude dopad vysledku projektu — co projekt pfinese (napf. firmé, zakaznikam, trhu)?
/300slov/



o Uvedte jasné a méritelné dopady vysledkl projektu (po dobu trvani projektu v programu
Prototypuj a overuj)

Jaky dopad bude mit pfidéleni grantu ve srovnani s jeho nepfidélenim? V ¢em konkrétné
vam penize z grantu pomohou? Jaka jsou vaSe hlavni oCekavani v posunu projektu diky
grantu? /300slov/

Jak budete projekt realizovat v pfipadé neuspéchu zadosti o grant? /300slov/
Jaké budou va$e nasledné kroky po skonceni projektu v ramci programu Prototypuj a

ovéruj? Co bude vyslednym produktem / sluzbou? Jaké jsou vase dalS§i ambice a
strategie? /300slov/

Pokud z grantu planujete uhradit jen ¢ast vyvoje produktu/sluzby, jakou odhadujete
celkovou finan¢ni naro¢nost vyvoje produktu pro nasazeni na trh? /300slov/

Rozpocet projektu a prilohy

Navrh rozpoétu projektu:

Osobni vydaje

Cestovni vydaje

Vydaje na pofizeni hmotného a
nehmotného majetku

Vydaje na externi sluzby *

Suma celkem: Ké

* pfi porizeni externich sluzeb je prijemce povinen ridit se zakonem 137/2006 Sb. o vefejnych
zakazkach a tato polozka nesmi tvofit dominantni ¢ast rozpoctu.

Pozadovana ¢astka grantu*

Rozmezi 200 000 — 800 000 CZK

pozn: ¢astka grantu tvofi 70% celého rozpoctu projektu

tzn., kdyZ je celkovy rozpocet projektu napr. 1 000 000,- — poZadovany grant pfedstavuje ¢astku
700 000,- a spolufinancovani 300 000,-

Pozadované pfrilohy:

Link na video

Pfidat dal3i pfilohy

seznam povinnych priloh (pouze varianta pro zaloZenou firmu):

Cestné prohlaseni Zadatele o podporu de minimis

Cestné prohléseni Zadatele o splnéni podminky malého a stfedniho podniku
Cestné prohléseni Zadatele o stavu spole¢nosti

celkova velikost pfiloh maximalné 5MB



